DATOS GENERALES DEL POSGRADO
Directora: Sara Rozenblum de Horowitz

(coordinadora ejecutiva) Escuela para Graduados
Sede del posgrado: Facultad de Agronomia “Ing. Agr. Alberto Soriano”
Denominacion del titulo: Facultad de Agronomia
Especialista en Negociacion Av. San Martin 4453

Duracién aproximada: 2 afios Ciudad Auténoma de Buenos Aires
(C1417DSE)
Teléfono: (+54 11) 5287-0174/0477
E-mail:
DESCRIPCION DEL POSGRADO Web: epg.agro.uba.ar
Objetivos:
- Formar profesionales actualizados en las tematicas de negociacion del Siglo XXI, con capacidad
de aplicar lo aprendido y que contribuyan tanto al conocimiento como a su desempefio profesional
en el campo interdisciplinario de las negociaciones.
- Se espera que los graduados posean no sélo conocimientos avanzados de las materias del area
de negociacién, sino también una alta creatividad, un desarrollado juicio critico y una adecuada
capacidad para expresarse por via escrita y oral.

Requisitos de admision:

Ser graduado de la Universidad de Buenos Aires con titulo de grado correspondiente a una carrera
de cuatro (4) afios de duracion como minimo, o graduado de otras universidades argentinas o
extranjeras, con titulo equivalente. Los graduados de carreras de duracion menor de cuatro (4) afios
podran postularse para el ingreso, previo cumplimiento de los requisitos complementarios que se
establezcan. En el caso de titulos de universidades extranjeras, la entrega del diploma de
especialista no implica una revalida del titulo de grado.

Régimen de estudios:

Tedrico - Practico. Talleres.

Requisitos para la graduacién:

Cumplimentar los cursos obligatorios. Aprobar un trabajo final o una evaluacion de caracter
integrador.

Reglamentacion:
Resolucién del Consejo Superior de la UBA N° 6207/09 y su modificacion N° 4918/12.

PLAN DE ESTUDIOS

Primer afio - primera etapa

1. Negociacion, ética, liderazgo y género en las organizaciones. 2 .Introduccién a los negocios
agroalimentarios. 3. Gerenciamiento del cambio. Negociacion estratégica y efectiva para el cambio.
4. Comunicacion en negociacion: Todo negociador es un Comunicador. 5. Escenario internacional
y comercio exterior. 6. Los conflictos “multi parte y multi tema”. 7. Negociaciones complejas en las
organizaciones. 8. Taller de negociacion: capitalizando lo aprendido. Modulo de trabajo y andlisis de
casos presentados por los participantes en su “Plan de Manejo Situacional’. 9. Seminario
internacional Profesores extranjeros.

Finalizado el primer afio, se otorgaréa un certificado de aprobacién del Programa Interdisciplinario de
Negociacion y Cambio.
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Segundo afio -Segunda etapa

*10) Transformacion de conflictos (niveles: micro, meso, mega, macro). 11) Principios ecolégicos y
los conflictos ambientales actuales. *12) Conflicto y negociaciones complejas. *13) Procesos de
liderazgo en la empresa u organizacién. Inteligencia emocional aplicada a las organizaciones:
Motivacion y liderazgo. 14) Negociaciones comerciales regionales y multilaterales. Promocion
comercial y lobby. 15) Herramientas para financiarse por medio del mercado de capitales. *16)
Mediacion ARD, Facilitacion reparacion de las relaciones. 17) Procesos de cambio en
organizaciones. 18) Teorias de los juegos y toma de decisiones estratégicas. 19) Responsabilidad
social empresaria y ética en los negocios del siglo XXI. Conflictos y su resoluciéon en otras
sociedades: aportes antropolégicos. *20) Negociaciones en empresas familiares. *21) Cognicion
comunicacién y conflicto. Presentaciones orales: una introduccién a la oratoria y la teoria de la
argumentacion. *22) Epistemologia. Metodologia de la investigacion cientifica. 23) Taller de
redaccion de tesis. Taller final de integracién.

*Indica materias obligatorias.

Las materias 21 y 23 tienen horas obligatorias y horas optativas.

Las materias optativas se ofrecen para quienes quieran anotarse separadamente y cursarlas para
su enriquecimiento profesional. Los créditos optativos no se computan como horas necesarias
dentro de los requerimientos de aprobacién de la especializacion.



